
AVANTAGES  POTENTIELS

ÉTUDES  ET  FORMATION

RÉMUNÉRATION

41 $
L’HEURE

REPRÉSENTANT COMMERCIAL 

• Apprentissage
• Plan de carrière
• Garderies
• Régimes d’assurance  

dentaire et médicale
• Programmes d’aide aux employés
• Régimes de retraite
• Formation continue

Ce salaire correspond à la limite supérieure 
de la moyenne canadienne. Dans certaines 
régions, les représentants commerciaux 
chevronnés peuvent gagner jusqu’à 50 $ 
l’heure. En outre, ces travailleurs ont aussi 
la possibilité d’empocher des commissions, 
lesquelles s’ajoutent à leurs revenus

L’obtention d’un diplôme d’études 
secondaires constitue la première 
étape pour entreprendre une carrière 
enrichissante dans les ventes au sein du 
secteur des produits forestiers. Détenir 
un diplôme universitaire ou avoir terminé 
un programme collégial sont d’excellents 
moyens de donner de l’élan à une 
carrière naissante. Il n’en demeure pas 
moins que la réussite en vente dépend 
grandement de l’expérience acquise 
en emploi. Voici une liste complète 
des universités et collèges du Canada : 
lamaindoeuvrelaplusverte.ca/education

AUTRES TITRES DE POSTES : vendeur, représentant de commerce de gros, agent des ventes, 
courtier, marchand.

VOUS DÉSIREZ UN BON SALAIRE, APPRENDRE EN TRAVAILLANT, AVOIR UN MODE DE VIE 
EMBALLANT ET UNE PLACE DANS LA MAIN-D’OEUVRE LA PLUS « VERTE » AU CANADA? 
L’INDUSTRIE DES PRODUITS FORESTIERS EST POUR VOUS.

Pourquoi verte? Parce que les forêts sont une ressource naturelle renouvelable et que l’industrie 
canadienne des produits forestiers est reconnue  pour son excellent dossier environnemental. C’est 
elle qui compte le plus de forêts certifiées au monde et elle a réduit d’au moins 70 pour cent ses 
émissions de gaz à effet de serre depuis 1990.

Notre industrie a quelque chose à offrir à chacun. Elle a la réputation d’investir dans la formation et 
l’avancement professionnel et que vous soyez ingénieur mécanicien en usine ou technicien en forêt, 
vous faites partie de l’industrie la plus verte au Canada.

Les entreprises canadiennes de produits forestiers devront embaucher au moins  
60 000 nouveaux employés d’ici 2020. Vous pourriez être du nombre!

DESCRIPT I O N

Les travailleurs du domaine de la vente qui réussissent dans le secteur des produits forestiers sont 
des personnes motivées, disciplinées et déterminées. Leur rôle consiste à planifier quotidiennement 
les activités de vente, et à mousser les ventes en procédant à des sollicitations à froid, en faisant du 
porte-à-porte et en privilégiant diverses approches de réseautage et de marketing. Les représentants 
commerciaux sont tenus de connaître à fond le secteur des produits forestiers ainsi que les produits 
novateurs qui en émanent.

Selon l’entreprise qui vous embauchera, ce type de poste vous permettra éventuellement de voyager 
partout au Canada et ailleurs. Pour bon nombre de représentants, le territoire à couvrir est toutefois 
plus restreint, ce qui leur permet de rentrer à la maison après leur journée de travail.

Un emploi de représentant commercial ouvre la voie à divers postes de supervision ou de gestion, 
voire à des postes de direction.

PRINCIPALE S  R E S PONSABIL ITÉS

Le représentant commercial pour le compte d’une entreprise de produits forestiers est tenu d’assumer  
un vaste éventail de responsabilités. Dans le cadre de ses tâches quotidiennes, il pourrait être appelé à : 

• procéder à des ventes auprès de clients existants

• cibler des clients potentiels

• faire des présentations sur les avantages et l’utilité 
de divers produits forestiers

• établir des estimations ou des devis, et fixer  
des dates de livraison

• assurer le service après-vente

• veiller à devancer la concurrence

 CE  POST E  E ST  POUR VOUS  S I . . .

• vous souhaitez une vie plus grande que 
nature, au sein de l’une des admirables 
collectivités forestières du Canada

• vous avez à cœur le sentiment d’appartenance 
à la communauté

• vous appréciez la diversité et l’apprentissage 
de nouvelles connaissances

• vous souhaitez changer les choses en 
évoluant dans un contexte écologique

• vous aimez côtoyer les gens

• vous adoptez une attitude axée sur les résultats

• vous êtes une personne confiante

• vous aimez nouer des relations

• vous êtes un bon communicateur

#LAV IEEST PLU S BE LL E

Osez comparer. Découvrez combien de temps et d’argent vous pourriez économiser si vous viviez dans 
l’une des quelque 200 localités forestières du pays! Visitez lamaindoeuvrelaplusverte.ca/compare

ADMIN ISTRATIONS
ET  LE  T RAVAIL  NON QUAL IF IÉ  DANS  
L’ IND USTR IE  DES  P RODUITS  FOREST IERS

POUR PLUS D’INFORMATION,  
VISITEZ LAMAINDOEUVRELAPLUSVERTE.CA

Financé par le 
gouvernement du Canada


